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ANEDA NOTICIAS

Si desea recibir la revista digital
“ANEDA NOTICIAS”, envie su di-
reccién electrénica a comer-
cial@aneda.org solicitandolo y
la recibird todos los meses, gro-
tuitamente, asi como sus suple-
mentos y toda la informacién inte-
resante para los empresarios de
Vending: normativas, legislacién,
tecnologia...
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iPIENSA DING!

ASOCIACION

ANEDA termina 2012
con un maratén de reuniones

El 19 de diciembre se celebrardn tres importantes
actos en el Hotel Melid Avenida de América, or-
ganizados por ANEDA. Primero estd convocado el
Comité Directivo (10 h.) para la Oltima reunién de
trabajo de 2012,
donde se tratarén te-
mas como el Perfil
Corporativo, la cola-

iFeliz Navidad!, ;Feliz 2013!

boracién con ACV, el
Seguro de Responsa-
bilidad Civil... En se-
gundo lugar, la
Asamblea General,
que volverd a estu-
diar los presupuestos,
y terminard el dia
con un almuerzo ne-
videfo.

No corren buenos tiempos para el mundo de los ne-
gocios en general, y los del Vending en particular.
Pero hay fechas y celebraciones en las que la ilusién,
empapada de recuerdos, sustituye a cualquier senti-
miento negativo y tifie fodo de sensaciones abiertas
a la esperanza y a las mas dulces nostalgias. ANE-
DA NOTICIAS quiere compartir contigo este espiritu,
desedndote lo mejor en estas Fiestas y en el afio pré-
ximo, aunque acabe en 13. Porque lo importante
son los suefios y, ya sabéis, sobre todo la salud.
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LOS EXPOSITORES DE “PIENSA EN VENDING” DE
SEVILLA DEMANDAN MAS JORNADAS. Las empresas

expositoras en la Il Jornada “Piensa en Vending”, celebrada en Sevilla,

contindan manifestando a ANEDA su satisfaccién por el nimero y calidad
de los contactos realizados durante este acto, asi como por la promocién
y difusién realizadas del evento. Su pregunta mds recurrente es: 3Cuéndo
organizamos la préxima?



ASOCIACION

19 de diciembre: Comité Directivo,
Asamblea General y ...

El préximo 19 de diciembre
se celebrarén tres importantes
actos en el Hotel Melid
Avenida de América (Madrid),
organizados por ANEDA.

A las 10 horas estd convoca-
do el Comité Directivo de la
Asociaciéon para mantener la
Oltima reunién del calendario
de trabajo de 2012. En ella se
tratardn temas como el Perfil
Corporativo de ANEDA, la co-
laboracién con ACV, el Seguro
de Responsabilidad Civil o
el Acto de Degustacién
previsto en la Plaza de
Felipe Il, de Madrid.

A las 12:00 horas, en pri-
mera convocatoria (12:30,
en segunda), estdn citados =5
todos los socios para parti-
cipar en una segunda
Asamblea General Ordina-
ria que, en funcién del mo-

..almuerzo de Navidad

A las 14 horas, ANEDA celebrard un al
muerzo de Navidad abierto a todo el Sector,
con el objetivo de estrechar lazos personales y
favorecer la aproximaciéon humana. Podran
participar todos los profesionales que realicen

previamente la reserva en:

ANEDA. Teléfono: 913815386
e-mail: comercial@aneda.org
El precio del cubierto es de 37 euros.

EUROPA

ANEDA, en la Asamblea General

de EVA

Javier Arquerons representard a ANE-
DA en la préxima Asamblea General
de la Asociacion Europea de Vending
(EVA), que se celebrard en
Bruselas (Bélgica) los préximos 13
y 14 de diciembre, participando
L

también en la manana del dia 13
en la reuniébn de Asociaciones

Europeas, que estd convocada.

Maria Victoria Ochando,
refuerzo profesional para ANEDA

Maria Victoria Ochando, titulada como trabajadora social y con amplia ex-
periencia profesional, tanto en labores administrativas como en funciones de
marketing y experta en informdtica, ha fichado por ANEDA, con el objetivo
fundamental de realizar una campafa de investigacién de los distintos actores
del mercado de la Distribucion Automética. Los rasgos més acusados de Maria

Victoria son la responsabilidad y la perseverancia.

delo de transparencia practi-
cado por el Presidente, pro-
pondrd los presupuestos para
2013 que, aunque ya se apro-
baron en la Asamblea de ju-
nio, el sentimiento ético de
Javier Arquerons le obliga a
realizar esta consulta a finales
de afo.

Los rasgos mds significativos,
a nivel financiero, seran que
ANEDA cerraré en positivo las
cuentas de 2012, con lo que
se consolidard una situa-
cién de beneficios, sin or-
ganizar la Feria, asi como
que las expectativas para
2013 también se enmarcan
en el orden positivo, a pe-
sar de reforzar la estructura
profesional de ANEDA vy
contemplar la edicién del
previsto Libro Blanco del
Sector.

Andaluza

de Cafés

y Vending
Quefam,
nuevos socios
de ANEDA

Dos empresas andalu-
zas, una de ellas opera-
dora, VENDING QUE-
FAM, y la ofra, provee-
dora, ANDALUZA DE
CAFES, conocida comer-
cialmente como CAFES
CATUNAMBU, ingresan
en ANEDA, que cierra
un afio magnifico en
cuanto a captacién de
asociados: asi, el nime-
ro de socios se ha incre-
mentado en mds de un

150% durante el presen-
te afo 2012.



SOCIEDAD
Reconocimiento a Félix del Castillo

do reunir aproximadamente a cien profesionales del
Vending, que entregaron una placa de reconocimien-
to, bien merecida, al “amigo Félix".

Javier Arquerons, Presi-
dente de ANEDA, Alejan-
dro Ortufio, Vicepresi-
dente de Proveedores, y
miembros del Comité
Directivo de la Asocic-
cién Catalana participa-
ron en este emotivo acto
}’ y mostraron su plena ad-
~ hesién.

Félix del Castillo, amigo de todos, es el creador y
mantenedor, afio tras afio, de un acontecimiento que
se ha instaurado por derecho propio en la agenda de
celebraciones del Vending, |
con el apoyo incondicional w
y efectivo de ACV, como
siempre. la comida de .
“Amics del Vending” se cele- “#
bré, como es tradicién, el
20 de noviembre, cambian-
do en esta ocasién el paisa-
je marinero por el entorno
de la montafia y consiguien-

ANECDOTAS

El buen samaritano

ANEDA NOTICIAS
espera tus anécdotas

Debido al proceso de revisién y se-
leccién de las anécdotas que reci-
bimos para publicar las mas intere-
santes, os agradeceremos que en-
viéis, con tiempo suficiente, vues-
tras vivencias profesionales curio-
sas, chocantes o graciosas para
| garantizar su publicacién.
Envianos tus textos e ilustraciones,
en caso de que los tengas, a

comercial@aneda.org

Imaginen esta escena. Un dia veraniego en una
gasolinera urbana, “el buen samaritano” se en-
cuentra repostando carburante en su vehiculo,
mientras observa como un individuo se aproxima
a la méquina de bebidas frias, saca del bolsillo un
buen puiado de monedas vy, tras seleccionar las
de menor valor hasta completar el precio del re-
fresco, las introduce en el monedero de la maqui-
na, pulsa el botén de la bebida elegida, se ago-
cha ligeramente y mete la mano en el departo-
mento de recogida del producto, mientras devuel-
ve al bolsillo las monedas sobrantes.

El cliente de la mdquina observa que las monedas
que ha devuelto al bolsillo van cayendo lentamente
al suelo, ya que debe tener roto el forro del citado

bolsillo y, para acelerar el proceso de caida, co-
mienza a mover frenéticamente la pierna.

“El buen samaritano”, al verle con la mano dentro
de la méquina y con el movimiento espasmédico de
la pierna, piensa que esté recibiendo una descarga
eléctrica y reacciona inmediatamente, cogiendo una
pala que se encontraba apoyada en un surtidor pré-
ximo, dirigiéndose con toda rapidez al presunto
“electrocutado” y propinandole un “palazo” de con-
siderable contundencia para separarle de la maqui-
na, que le ocasiona una buena contusién en la es-
palda.

La mdquina era inocente, el cliente también y “el
buen samaritano” actué movido por la mejor volun-
tad. Solo que, a veces, las apariencias engafan.



FORMACION \Es‘ézagesidms para \a
Jornada sobre . ‘
la nueva Ley de Residuos | o

28002 Madrid

ANEDA estuvo presente en la Jornada de Implicaciones
de la Nueva ley de Residuos para la Industria
Alimentaria, celebrada el pasado dia 20 de noviembre en
el Hotel Puerta de América de Madrid.

La apertura de dicho acto corrié a cargo de Fernando
José Burgaz, Director General de la Industria Alimentaria,

y Horacio Gonzdalez Aleman, Director General de FIAB.

Tras las distintas exposiciones de los ponentes, se abrié
una mesa redonda, moderada por el periodista Luis
Guijarro, donde intervinieron representantes de empresas
como ECOEMBES, ECOVIDRIO, OCU, MAHOU, Asociacidén
de Llatas y Bebidas, MERCADONA 'y Federacién
Agroalimentaria CC.OO.

En este acto, organizado por FIAB, se desarrollaron los as-
pectos mds relevantes de la Ley y su afectacion a la Industria \
Alimentaria. i

Clausuré el evento Guillermina Yanguas, Directora General de \
Calidad y Evaluacién Ambiental y Medio Natural.

MONETICA

Llega un nuevo billete de 5 euros mas seguro

la segunda edicién
del billete de cinco eu-
ros, con el nombre de
Europa, se presentard
el 10 de enero de
2013 y comenzard a
circular a partir del mes
de mayo.

El billete de cinco eu-
ros es el mas utilizado
en toda la Unién
Europea y el que mas

debe reemplazarse por S00R0CFI04795

llegar al final de su - ~ :

vida 0til y para garanti- - J"‘M B T
o

zar una mayor durabili- 1 iy -

dad y seguridad, que
evite su falsificacién. Para ello, los tres nuevos elemen-
tos de seguridad son: la marca, el holograma con retra-
to y el nimero verde esmeralda.
Los billetes actuales circularén en paralelo con los nuevos
y se retirardn gradualmente de la circulacién, anunciando-
se con suficiente antelacion la fecha en que dejen de tener
curso legal, aunque mantendrén indefinidamente su valor.




VISITA

Visita de ANEDA a Galletas Gullon

ANEDA, respondiendo a la
amable invitacién de los res-
ponsables del Grupo GALLE-
TAS GULLON, celebré su Gl
tima reunién de Comité
Directivo en la localidad de
Aguilar de Campoo, en
Palencia, en la sede de la in-
dustria de alimentacién GA-
LLETAS GULLON.

Tras esta reunién, giraron
una visita a la fabrica, dota-
da de la mejor y més recien-
te tecnologia, disponiendo
de los lineales de produccién
més grandes del mundo.

Los miembros de ANEDA
estuvieron espléndidamente
atendidos directamente por
la Presidenta del Grupo
GULLON, Maria Teresa
Rodriguez, quien informé a
los visitantes de la construc-
cién por parte del Grupo
GULLON de una nueva fa-
brica.

La agradable jornada con-
cluyé con un espléndido al-
muerzo en el entorno del ma-

ravilloso romdnico de la ciu-

dad.

CATUMABU es una empresa con 100 afios de experiencia. En 1892, Catunambi
se establecié en Sevilla con una pequea tienda en la calle O’Donnell; desde en-
tonces, ha ido creciendo de manera estable y continua.

A dia de hoy, Catunambg es lider en el mercado hostelero andaluz y exporta café
a més de 8 paises. Catunambi es una empresa que se adapta a las nuevas tecno-
logias, pero aprecia y comprende el valor de lo tradicional; por ello, tuesta su café
de manera artesanal, mimando el grano desde su recogida hasta su envasado e in-
tentando ofrecer al consumidor un sabor redondo en cada

" taza de café. En su afédn de crecer y seguir ofreciendo el
mejor café al cliente, el departamento de calidad de
Catunamb( ha disefiado un blend adaptado al mercado

El café de Andalucia e o

Més info:
www.catunambu.com




ENTREVISTA

ALBERT BUSOMS ALSINA, DIRECTOR COMERCIAL DE CAFE ARABO

“Nuestra estrategia es de crecimiento
lento y de labor comercial tU a t4”

Alberto Busoms, Director Comercial de la
empresa Café Arabo, es un profesional con-
sagrado con entusiasmo y dedicacion a la in-
troduccion de sus productos y maquinas, tan-
to en el sector HORECA como en el Vending.

-Vivimos una situacién dificil en Espaia.
¢Cudl es la estrategia de Café Arabo para fa-
cilitar la labor del operador de Vending?

-Principalmente, una estrategia de crecimiento lento
pero seguro, con una labor comercial de tu a tu, lo
cual se consigue con comerciales que asesoran en
todo momento al cliente/distribuidor. El cliente opera-
dor de vending o de "minivending" (servicio de café),
es una persona o empresa que necesita vivir en pri-
mera persona el producto que ven-
de, lo cual se consigue con este
factor humano y con la ayuda de
cursos comerciales, técnicos, de
motivacién, etc, etc,... todos ellos
impartidos en nuestro show room
que tenemos en las oficinas cen-
trales de Santpedor (Barcelonal).

-Su especialidad es el mini-
vending, posiblemente la
mejor opcion empresarial
para los tiempos que corren.
¢Cierto?

-Digamos "servicio de café", mu-
cho mejor que minivending.... ya
que es un tipo de producto incluso
complementario al servicio de ven-
ding. Por lo que refiere a la pre-
gunta, déjeme comentarle que no
sé si serd la mejor opcién empre-
sarial o no, pero que es una op-
cién para quienes buscan una alta
rentabilidad con poca inversién. Claro estd que el prin-
cipal problema en estos tiempos es la falta de liquidez
para montar nuevos negocios; pues este tipo de nego-
cio, se puede crear con pocas inversiones y mucho tra-
bajo comercial, esto si.

-¢Cudles son las ventajas del minivending?

-Repito, mejor "servicio de café".... Practicamente las
hemos analizado en el punto anterior. Principalmente,
poca inversién, mucho trabajo comercial, alta rentabi-
lidad y, sobre todo, mucha diversificacién de clientes
(lo cual es un tipo de negocio muy apropiado para pe-
quefios autbnomos).

-En maquinas, ¢cudles recomendaria al ope-

“EL MINIVENDING ES UN
NEGOCIO QUE SE CREA CON
POCA INVERSION Y MUCHO
TRABAJO COMERCIAL”

“INTENTAMOS TENER LA
MAS AMPLIA GAMA DE PRO-
DUCTOS DEL MERCADO"”

“JORNADAS COMO LA DE,
PIENSA EN VENDING HABRIA
QUE CELEBRARLAS EN DISTIN-
TAS CIUDADES DE ESPANA"

rador de vending y por qué?

-Nosotros recomendamos principalmente, maquinas
que funcionen y funcionen bien. Somos distribuidores
de la firma italiana Capitani, aunque tenemos clientes
que les aconsejamos con otras marcas de fabricacio-
nes nacionales, italianas y/o chinas, siempre aconse-
jando maquinas con un standard de calidad, de no ser
asi, después no habria consumo de capsulas.

-Ustedes son también fabricantes de capsu-
las, innovando constantemente. ¢Cudl es la
gama que ofrecen actualmente?

-Como fabricantes de capsulas, estamos en constante
mejora y biUsqueda de nuevos productos, ya que in-
tentamos tener la mas amplia gama de productos del
mercado. Nuestra gama de productos empieza por
tres tipos de café (fuer-
te, intenso y ardbica),
también un café desca-
feinado (con un 60% de
arébicas), cépsulas de
infusiones y tés natura-
les en hoja (manzanilla,
poleo menta, té pu-erh,
té verde, té ceylan y té
negro con frutas del
bosque), t¢ en soluble
(tt al limén), consomé
(de ave con verduras) y
otros productos solubles
en cépsula como café
cortado, chocolate y le-
che.

-Una gran nove-
dad es la incorpora-
cion a su catalogo
de los productos
Sandral, aperitivos
de alta calidad y versatilidad. ¢Son rentables
para los operadores?

-Lle contestaré de la rentabilidad en una préxima en-
trevista, pues es un producto del cual todavia no tene-
mos mucha informacién. Es una empresa que el grupo
ha adquirido hace tres meses y lo que tenemos mads
claro es que somos el numero uno en calidad y que in-
tentaremos ser lo mas competitivos posible para con-
tentar a los distribuidores y consumidores. Siguiendo
la filosofia de Café Arabo, tenemos una capacidad
productiva muy elevada, la cual deberemos de apro-
vechar tanto para dmbito nacional como internacional.

-¢Estan satisfechos de su presencia en series



televisivas de gran audiencia, como “La pece-
ra de Eva” o “Vida Loca”?

-Lla verdad es que son puntos de apoyo en la marca,
no son de una gran ayuda como otras campanas de
marketing, pero refuerzan y animan sobre todo a nues-
tros distribuidores. Déjeme avanzarle que, tanto en
Nochebuena como en Nochevieja, participaremos este
afo en las galas "La noche en Paz", de Tele5 con Paz
Padilla y Joaquin Prat.

-¢Fue positiva su experiencia como expositor
en la Jornada “Piensa en Vending” de
Sevilla?

-Este tipo de jornadas sirven para acercar més al ope-
rador de zona al proveedor y también para acerco-
mientos entre operadores, lo cual creo que es muy po-
sitivo y creo también que habria que crearlas esporé-
dicamente en distintas ciudades de Espaiia

-¢Cudles son los objetivos empresariales de

Café Arabo y qué ofrece al sector?
Convénzame para que me convierta en clien-
te.

-Nuestro primer objetivo es consolidar la marca en
nuestro sector, como una marca de; seriedad, calidad
y alta rentabilidad de negocio para el operador y/o
cliente. A partir de estos tres puntos, lo siguiente viene
solo.... Ofrecemos al sector, una empresa muy cercana
y con la mirada puesta al futuro.

-¢Como es Albert Busoms cuando cierra el
despacho? Gustos, aficiones....

-Soy una persona que me gustan las buenas comidas
y viajes con amigos o familia, practicar deportes nauti-
cos, y Gltimamente practico Padel. Entre otras de mis
aficiones, soy socio del R.C.E.Espanyol de Barcelona
(aunque no estemos en nuestro mejor momento...). W




AHORRA TIEMPO
No has de conducir 0 an
quieres. st en lamaquina, y

dar hasta und tienda para consequir o que
ademds no has de hacer cola.

AHORRA DINERO
Conducir hasta |a tien

da te consume tiempoy dinero. Pero el refresco
ina vending.

1frente tuyo. jSit En und maquina ve

AHORRA ENERGIA
o de transporte pard consequir lo que

No has de utilizar un medi

los favoritos en 1as maquinas vending.

quieres. Tienes tus articu

iPIENSA EN VENDING!

www.aneda.orq
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ventia

Un nuevo concepto de tiendas automaticas.

ventia retail

Sistema de gestion incluido en las \ 'El

tiendas automaticas que marca la

diferencia

* Permite la gestidn y el control on line de la venta,
del dinero en efectivo, stocks e incidencias.

* Integra todos los medios de pago.

Soluciones de venta automatica con
soporte digital tanto informativo como
publicitario

= Incentiva la venta por impulso.
* Posibilita la promocién de productos, marcas y

servicios. ventia service

Personalizacion a la carta

*  Asesoramiento.
+ Fabricacidn a medida.
= Imagen corporativa: logotipo, colores, etc.

inves

:COMO OPTIMIZAR LOS PAGOS Y LA GESTION? :
i La calidad

[ ]
U (:1 8 0 El terminal multifuncién 50 f|ltra
I pensado pala vosotros

INSTALACIONES
en Espaiia

Lider mundial en la seguridad de pago electrdnico, vuestros objectivos
de negocio y financieros son nuestras prioridades.

El terminal iUC180, gracias a la tecnologia TELIUM 2 |a mds potente del mercado, se convertind
en la referencia del vending. Nuestra capacidad de asociarmos con los mejores proveedores
del mundo del vending os permitird poner en marcha, como en un Smartphone, una
solucién personalizada. Con nuestros socios, podemos contribuir al crecimiento répido y
eficaz de vuestros ingresos gracias a nuestras seluciones innovadoras.

| ‘ ]
@ .! ” DITRL G water + more [bérica S.L.
wweanihli  wwwimontlon  wwwdetig water+more TCM2. 6P - Oic. 20 - Avd. Ermest Liuch, 32 - 08302 Materd (Barcelona)
E4T WATER TEC ooy Tek +34 837 023 204 info@water-and-more.de



EUROCONSULTORES es una asesoria
empresarial especializada en el sector del
Vending.

Ofrecemos asesoramiento a nuestros
clientes, tanto pymes como auténomos, en
temas fiscales, laborales, contables,
juridicos y financieros, con altos criterios
de profesionalidad y una inmejorable
relacion calidad-precio.

EUROCONSULTORES esta formada por
profesionales titulados en las distintas
areas y ofrece a todos sus clientes una
amplia y valiosa gama de servicios de alta
calidad, basada en una atencion
personalizada y con una comunicacion
directa permanente.

y Técnicos Legales de Empreso, S.L.

URO .. ONSULTORES

Estamos a su disposicion en:

Calle Viriato 69, 1°A 28010 Madrid.
Tel. 915919878. Fax. 915919879.
E-mail: rmartin@euroconsultores.es

SERVICIOS EN AREAS GENERALES:  SERVICIOS ESPECIALIZADOS PARA
§  EMPRESAS DEL SECTOR DEL VENDING:

e Juridica

e Fiscal "

e Contable

Asesoramiento y redaccion de contratos
de deposito de explotacién de maquinas
distribuidoras automaticas.

Informacion y asesoramiento sobre el
cumplimiento de la normativa aplicable al
vending: Registro Sanitario y normativa
higiénico-alimentaria,  Sistema de
Andlisis de Peligros y Puntos de Control
Criticos (APPCC), control de plagas,
normativa autonémica del vending,
identificacion de maquinas, sistemas de
trazabilidad, gestion de residuos,
informacion alimentaria al consumidor y

. etiquetado, cadena de frio, formacién
e Mercantil higiénico-sanitaria, etc.

la alternativa mas natural
the most natural choice

Grupo Laqtia
Poligono Valdali, Parcela 1 nave 20-21
45500~ Torrijos (Toledo), Espafia
Tel:925 772 330
Fac 925772331

SGS www.laqtia.com LEEDL
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Professional

Un buen café
se merece un agua perfecta

BRITA Profesional - El experto en filtracion de agua
Elige agua BRITA®

Las 3 ventajas:
- Calidad éptima del agua
- Alta fiabilidad

- Funcionamiento sencillo

Certificado: én%"sn
Todos los filtros de la gama BRITA responden a las exigencias

del Certificado de Conformidad Sanitaria (ACS) -
BRITA Iberia, S.L.LJ.

El desarrollo duradero: Rambla Catalunya, 18 -4° izq
7 > 08007 Barcelona - Spain
Desde 1992, el reciclaje esta en el corazon de la actividad PPD-ES@brita net
internacional de BRITA, que dispone de su propia planta de Tel.: +34 93 34275 70
reciclaje de cartuchos www.profesional brita es

SANDWICH L.M.

CALIDAD Y SERVICIO
ELABORACION DIARIA
916772266
WWW.SANDWICHLM.COM

”

perfecta fusbn entre
tecnologia Sanden y
g produccion Vendo

0(03ia ¢
[nnovacidn

Bsyo consumo en iluminacién
9 grupo de frio

mexcelente luminosidad LED's
stemperatura minima 2°C
msistema ahorro nocturno de energia

[nnovador sistema de venta

ropotizado “CATCHER”

mentrega producto en 8 segundos
maumento de venta por impulso
mbandejas sin conexion eléctrica
ntodos los formatos sin ajustes

SandenVendo Iberia 5.A.

Cl. Sant Ferran, 92 | Poligono Industrial la Almeda
08940 Cornella (Barcelona) - Spain

Tel: +34 93 474 1555 | Fax: +34 83 474 1842
infosvs@sandenvendo.es | www.sandenvendo.es

‘k printcolor.es

impresién digital online

SOLUCIONES
para VENDING Spdsly

PERS
1 EMPLAZAMIENTOS DE

m NUEVOS: DE
- Fideliza tus clientes 1
personalizando sus maquinas
desde una sola unidad con su
imagen corporativa.

- Publicita tus equipos con tu logo
o imagen corporativa, mejorando la

EMPLAZAMIENTOS
B EXISTENTES:

- No cambies las maquinas de

vending, personalizalas desde una
sola unidad, mejorando la zona de
vending.

3 CARACTERISTICAS

B PRINCIPALES:
- Excelente resistencia al impacto.
- Te entregamos los frontales listos
para ser colocados.
+ Manipulacion facil.
- Excelente termoformabilidad.
- Resistencia a muy bajas
temperaturas.

PARA EMPEZAR, ;Qué
B debo hacer?
Envia un mail a info@printcolor.es
Indicanos:
- Modelo de maquina Ctra. de Mollet a Sabadell, Km. 4,3
. Pol. Ind. Can Vinyals, Nave 18
- Cantidad de frontales 08130 Santa Perpétua de Mogoda (Bcn)
- Si dispones de disefio propio. info@printcolor.es
www.printcolor.es
Tel. 902 420 003




EL mavor surtido
de qalletas

para el Canal IL”‘_EBEB

Desde nuestra experiencia de mas de 20 afios, en el vending
publico, donde las maquinas son sometidas a todo tipo de
excesos, a partir de esta experiencia hemos disefiado nuestra
gama de snacks y bebidas ERAVENDING PREMIUM.

AT
%"»1
e
Tortitas de Maiz Lo}

u\'_’“"“‘"""- e - ?

G-

En nuestros modelos del afioc 2011 hemos cambiado el disefio
de la puerta, mas ergonomico y con mayor escaparate.

En toda la maquina el acero inoxidable 304 es el protagonista,
tanto en el interior como en el exterior de la misma.

L Pick Mini Cracker
- 759 e At
Diethature Chocolate y Soja DietNature Barquillos Caracteristicas Principales
18g 709 Exterior: teclado seleceidn Refrigeracidn: hasta 3 oC
ﬂf“"’ﬂﬂx'ﬂ entrada de |r||n<|rux| dos Combi,
¥ tapa

de n‘rog 4 e prodacvs, Do BecraNaas ¥ seguridad de
en acero inoxidable 304 a fria, que impide la venta de
prueba de l‘allel“adll as de productos comestibles si
mechercs. Display superan dicha temperatura,
alfanurmérico de grandes

dimensiones con fondo azul.  Sensor: sensor de caida

de producto de ultima
Interiores: paredes generacion.
interiores de la ma gu|n1 en
haja de acero inaxidable 304. Saftware: nueva software
Bande)as de producto, 2011 con miltiples
espirales, separadores, quias  opoiones.
de latas, todo ello en acers
incxidable 304. 7 cajories Sistemas de pago y
extraibles para almacenar cumunh:lclu‘m mauulnas
producto predispuestas para

conectar modulos de

oS
par 3 tiras de led con menas  tarjetas de monederey
£ONSUMO y mixima durackn,
850 COMD MAYOF FESPELD por
el medso ambiente.

Teclado Antwandakco

Entradh de monedas
ntiliquides.

Cristal estratsicade de 20 Capones O dlmackn de  Bumieaciin por Jtras deled | Bandejas e acero
mm productos incuidable, con doble espiral

iPidanos presupuesto, se sorprendera!

Grupo de empresas La Era de la Venta Automatica Teléfono Ventas

gir g o ) ) Poligono de Asipo C/B parcela 33, Naves | y 8 902 431 668

‘CUIDARTE ES NATURAL ‘

33428 Llanera - Principado de Asturias - Espafia
info@eraventa.com

www.eraventa.com . 902 830 082

Teléfono Servicio Técnico

|Q LaCleo.com

La hnés; comn .]E‘. a

Te apetece un batido frio de vainilla con cereales ?
O quizds un chocolate a la taza con arroz inflado ?

Y, a quien no le apetece un Smoothie en el gimnasio ?

Con la Cleo puedes elegir cada dia una combinacion
diferente, frio o caliente, } '

BEBIDAS FFﬂAS

32'/3”:5’;}'0‘}‘,;,,,, =
Bﬂ B FRLIT SPL
%%tj ;

@ Gran Oportunidad de Negocio P
@ ([ategoria en Grecimiento y Expansign - tmiva vz - Dsctor Comercia

86 817 173 - ediaz@weider.es

@ [Descuento Especial Socios ANEDA v

‘M WEIDER

WEIDER NUTRITION 5.L.

Aplicaciones del Vending, S.L.

Avda. Marina, 14 B

08830 Sant Boi LLob (Barcelona)

Tel: 0034 93 479 50 40 Fax: 0034 93 479 32 95
www.apliven.com - info@apliven.com




Condiciones especiales para asociados de ANEDA

DeVal®

CREAMOS el VENDING GANADOR

le y cuidado para ti

as en malteria prima
, COMPromis fianza

AN E D A

www.blenderdeval.com

ASOCIATE
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